	10. Stručný popis projektu

	a) Východisková situácia (max. 1200 znakov)

	Spoločnosť BUČO, s.r.o. sa zaoberá obchodnou činnosťou v oblasti elektrotechnického a elektroinštalačného materiálu a súčasne výrobou rozvádzačov NN do 1000 V. Sídlo aj výrobnú prevádzku má na Fedinovej ulici v Bratislave. Od roku 
2001 je v spoločnosti zavedený a udržiavaný systém manažérstva kvality zodpovedajúci požiadavkám STN EN ISO 9001. Firma vyrába rozvádzače nízkeho napätia všetkých druhov a typov na základe dodanej projektovej dokumentácie: hlavné rozvádzače pre napájanie budov a priemyselných celkov, rozvádzače pre meranie a reguláciu,  rozvádzače pre 
inteligentné rozvody a  elektromerové a domové rozvádzače. Výhodou firmy je vysoká odborno-technická úroveň predajcov, stabilný personál, dobré znalosti komponentov a spolupráca so silnými dodávateľmi. Nevýhodou slabá propagácia firmy a absencia mobilných predajcov v teréne. Niektoré časti infraštruktúry výpočtovej techniky, ktoré firma 
v súčasnosti využíva, sú už staršie, pomalé a pracujú s výpadkami. Práve tieto budú nahradené novými tak, aby sa zabezpečilo efektívne a bezproblémové využívanie nového informačného systému a systému riadenia vzťahov podniku 
– pôjde o doplnenie 2 počítačov, tlačiarne a skeneru. 

	b) Situácia po ukončení realizácie aktivít projektu (max. 1200 znakov)

	Po ukončení projektu bude firma BUČO, s.r.o. vybavená novým kvalitným integrovaným IS na elektronické riadenie procesov MSP. Bude tiež zavedený systém na elektronické riadenie odberateľsko-dodávateľských vzťahov, prepojený s IS. Prístup na nové informačné systémy bude z pracovných staníc zamestnancov, pracujúcich vovýrobnej prevádzke a 
sídle žiadateľa na Fedinovej ulici v BA (9 zamestnancov + 2 konatelia). Na zabezpečenie účinného využívania tohto softvérového riešenia vrátane CRM bude spoločnosť vybavená nevyhnutnými hardvérovými prvkami, ktoré predstavujú 2 počítače, tlačiareň a skener. Implementáciou tohto vybavenia, modulov IS a systému CRM bude vo firme zavedených 
6 elektronických služieb a zvýši sa počet zamestnancov, ktorí budú pracovať s IKT. Vďaka realizácii projektu budú odberatelia kupovať kvalitnejšie výrobky, dodané v kratšej lehote, na základe rýchlych a aktuálnych informácií. Prostredníctvom zavedenia CRM sa zlepšia ich odberateľsko-dodávateľské vzťahy. Pracovníci budú narábať s efektívnym systémom, ich práca bude prehľadnejšia a produktívnejšia. Predíde sa duplicite zadávania údajov do systému. 

	c) Spôsob realizácie projektu (max. 1200 znakov)

	Realizácia projektu bude zabezpečená prostredníctvom 3 hlavných a 2 podporných aktivít: 
HA 01 Nákup hardvérových prvkov   
Predmetom aktivity je nákup 2 počítačov, tlačiarne a skeneru na efektívne fungovanie modulov nového IS a systému 
CRM. 
HA 02 Implementácia IS na riadenie procesov podniku 
V rámci aktivity bude zavedený IS v súlade s požiadavkami BUČO, s.r.o. V rámci neho budú implementované nasledovné moduly: Kancelársky modul, Nákupný modul, Skladový modul, Účtovný modul, Modul na riadenie personalistiky a miezd. 
 
HA 03 Implementácia IS na riadenie vzťahov podniku 
V rámci aktivity bude vo firme zavedený systém riadenia vzťahov so zákazníkmi, ktorý bude napojený na nový informačný systém riadenia procesov podniku. 
 
PA 04 Publicita a informovanosť 
Zabezpečenie informovania verejnosti o podpore zo štrukturálnych fondov EÚ a štátneho rozpočtu SR, prostredníctvom informačnej tabule. 
 
PA 05 Riadenie projektu 
Projektové riadenie, zúčtovanie a monitorovanie. 

Po administratívnej a organizačnej stránke bude projekt zabezpečený kapacitami BUČO, s.r.o. a na technickom 
zabezpečení (implementácii) sa bude podieľať dodávateľ. 

	d) Zdôvodnenie vhodnosti realizácie projektu (max. 1500 znakov)

	d1) Prínos projektu bude spočívať najmä v nasledovných zlepšeniach: 
- Komplexnosť údajov a zamedzenie duplicite ich zadávania, výskytu a nesúladu 
- Lepšia dynamika, prehľadnosť a efektívnosť plánovania a riadenia podnikových činností 
- Získanie  dohľadu nad tokom hotovosti a dát, ich optimalizácia a zjednodušenie ich evidencie 
- Prepojenie  externých (CRM) a interných vzťahov firmy (moduly IS) do jednej ucelenej siete 
- Zabezpečenie účinného riadenia vzťahov so zákazníkmi a zlepšenie  podpory predaja 
- Zvýšenie tržieb a konkurencieschopnosti spoločnosti 
- Vytvorenie zdrojov na investície do ďalšieho rozvoja firmy 
 
Predpokladá sa tiež zvýšenie medziročného rastu tržieb, čo bude výsledkom získania nových zákazníkov, ako aj 
zlepšenia vzťahov s existujúcimi. Vhodnosť vyplýva z absencie elektronizácie rodenia firmy a nevyhovujúceho stavu HW. 
 
d2) Firma BUČO, s.r.o. sa zaoberá obchodnou činnosťou v oblasti elektrotechnického a elektroinštalačného materiálu a 
výrobou rozvádzačov NN do 1000 V. Firma vyrába rozvádzače NN všetkých druhov a typov na základe dodanej 
projektovej dokumentácie. Projekt bude riadiť projektový tím pod vedením internej projektovej manažérky

	e) Udržateľnosť výsledkov projektu (max. 1200 znakov)


	Po ukončení realizácie aktivít projektu zabezpečí žiadateľ z hľadiska finančného i prevádzkového udržateľnosť 
výsledkov projektu z vlastných zdrojov v požadovanej kvalite a potrebnom rozsahu. Firma zabezpečí dodávky nových 
[bookmark: _GoBack]verzií a updatov systému ako aj prípadné úpravy vynútené legislatívnymi zmenami. Systém bude flexibilný v oblasti HW aj SW, čo umožní bezproblémový chod informačného systému aj v rámci budúceho rozvoja. Žiadateľ bude využívať obstaraný majetok, na ktorý mu bola poskytnutá podpora, najmenej päť rokov po realizácii projektu. Výsledky projektu prispejú k zlepšeniu odbytu produkcie a celkovej hospodárskej situácie spoločnosti. Identifikovaným rizikám bude spoločnosť predchádzať a eliminovať ich dopady spôsobom uvedeným vo SWOT analýze. Žiadateľ bude tiež zabezpečovať elimináciu rizík a ich dopadov prostredníctvom včasnej identifikácie, evidencie a monitorovania rizík a uplatňovaním zásad projektového manažmentu a opatrení na znižovanie rizík počas trvania celého projektu ako aj po jeho ukončení. Z environmentálneho hľadiska je projekt dlhodobo udržateľný a nezasahuje do životného prostredia. 



